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【職歴要約】
酒類メーカーの営業職として地域に密着した営業活動に従事してまいりました。
ルート営業だけでなく新規開拓営業にも積極的に取り組み、減少しがちな顧客数を確保。
同時に、独自の販促キャンペーンを企画し営業実績をあげることに尽力しております。
【勤務先概要】
〇〇ビール株式会社　業務内容：酒類メーカー　設立：1987年
資本金：8億円　売上高：120奥苑（2016年度実績）　従業員数：1245名
【職務経歴】
2012年4月 〇〇ビール株式会社入社
新入社員研修受講（電話対応、ビジネスマナー、キャリア形成など）
営業実習（OJT、営業同行）
【実績】新人営業グランプリで優勝（新人50人中受注トップ）
2013年4月 横浜支店営業部に配属
自社ブランドのビール、発泡酒、サワーなどを百貨店、スーパー、小売店に卸す営業に従事
【営業スタイル】ルート営業（7割）、新規開拓営業（3割）
【担当顧客数】100社　【担当地域】横浜市（中区、南区、保土ヶ谷区）
【仕事内容】店舗に合った商品選定、販売提案
キャンペーン商品の独自の販売促進案を提案
追加受注への対応、販売棚の取り外しなどアフターフォロー
【実績】売上高　2013年度：3200万円
2014年度：4400万円
2015年度：7500万円
2016年度：5400万円
【表彰】2014年度横浜営業所敢闘賞受賞（営業30人中3位）
2015年度〇〇ビール営業部門賞受賞（全国の営業より3人選出）
【営業上の工夫店】独自の顧客分析をもとに考案した新商品のキャンペーン方法を、手書きのPOPや看板とともに各店舗に提案。特に花見や花火大会など季節を活かした宣伝手法は功を奏し、トップシェアを誇る他社の売上を大きく引き離しました。
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